SZKOLENIE BIZNESOWE

E-Commerce w praktyce. Jak

. ¥y r

wejS€ na rynek rumunski z
eMAG Marketplace

Miejsce: Krakowski Park Technologiczny, ul. Podole 60, Krakéw
Data: czwartek, 10 wrzesnia 2026 r.
Godzina: 10:00-14:30

Rejestracja: kliknij tutaj.

Program

10:00-10:30 Rejestracja i kawa

10:30-10:40 Otwarcie i przedstawienie prelegentéw

10:40-11:10 Rynek e-commerce w Rumunii - przeglad rynku i trendy
Adrian Bystrek, Sales Manager, eMAG

11:10-11:40 Marketplace eMAG jako kanat rozwoju sprzedazy dla
polskich przedsiebiorstw - proces rozpoczecia sprzedazy
i kluczowe czynniki sukcesu - Adrian Bystrek, eMAG

11:40-12:00 Przerwa kawowa

12:00-12:45 Jak rozpoczac sprzedaz na eMAG? - praktyczne
warsztaty krok po kroku - Adrian Bystrek, eMAG

13:00-13:15 Case studies - polskie firmy z sukcesem sprzedajace w
Rumunii - Adrian Bystrek, Sales Manager, eMAG

13:15-13:30 Logistyka e-commerce - sprzedaz i dostawy na rynku
rumunskim - Szymon Wcisto, CEO, Crosswin

13:30-14:30 Indywidualne konsultacje i lunch networkingowy
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https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSdfTmv1jOF4hNul9Sq4jSd89PmtTH0LGqWYNZqIyTlwZiMJMw/viewform

Prelegenci

Adrian Bystrek, Sales Manager, eMAG Marketplace

Odpowiedzialny za rozwdj i wyniki sprzedazowe partnerow
platformy. Wykorzystujgc strategie oparte na analizie danych,
wspiera sprzedawcow w zwiekszaniu widocznosci ofert,
skalowaniu dziatalnosci oraz maksymalizacji wynikéw

w konkurencyjnym Srodowisku e-commerce.

Na co dzieh wspodtpracuje bezposrednio ze sprzedawcami
dziatajgcymi na marketplace, pomagajgc identyfikowad
mozliwos$ci rozwoju i poprawiac ich wyniki. Jego rola tgczy
planowanie strategiczne, rozw6j wspotpracy z partnerami oraz
analize wynikoéw, pozwalajgc osiggac stabilne i mierzalne
rezultaty.

Alexandru Vizireanu, Sales Director Marketplace
Romania, Hungary, Bulgaria, eMAG Marketplace

Odpowiedzialny za zesp6t ponad 100 specjalistow wspierajgcych
rozwoéj sprzedawcéw oraz przychody marketplace’'u w Rumunii,
Butgarii i na Wegrzech.

Posiada ponad 18 lat doswiadczenia w sprzedazy, rozwoju biznesu
i obstudze klienta, ze szczegdlnym uwzglednieniem e-commerce i
telekomunikacji. Specjalizuje sie w strategii sprzedazy,
negocjacjach, analizie danych i rozwoju relacji z partnerami.

Szymon Wocisto, CEO, Crosswin

Crosswin to operator kurierski doreczajgcy paczki do Rumunii
oraz innych krajéw Europy Srodkowo-Wschodniej i Batkandw.
Szymon przemierzyt setki tysiecy kilometréw po rumunskich
drogach, pokazujac polskim przedsiebiorcom Rumunie i jej
biznesowy potencjat. Zna temperament, przyzwyczajenia i
zakupowe oczekiwania mieszkancéw tego najwiekszego kraju
regionu. Pasjonat nowoczesnych cross-borderowych rozwigzan
logistycznych.

\
ORGANIZATORZY PARTNERZY
// Polsko-Rumunska Polska Agencja 4 il
©MAG varketplace /7 e, B T <" P
\_

CENTRUM j




	kliknij tutaj
	Program
	10:00-10:30 Rejestracja i kawa
	10:30-10:40 Otwarcie i przedstawienie prelegentów
	10:40-11:10 Rynek e-commerce w Rumunii – przegląd rynku i trendy-     -----------------Adrian Bystrek,  Sales Manager, eMAG
	11:10-11:40 Marketplace eMAG jako kanał rozwoju sprzedaży dla ------------------------polskich przedsiębiorstw – proces rozpoczęcia sprzedaży ------------------i kluczowe czynniki sukcesu - Adrian Bystrek, eMAG
	11:40-12:00 Przerwa kawowa
	12:00-12:45 Jak rozpocząć sprzedaż na eMAG? – praktyczne --------------------------------warsztaty krok po kroku - Adrian Bystrek, eMAG
	13:00-13:15 Case studies – polskie firmy z sukcesem sprzedające w----------------------Rumunii - Adrian Bystrek, Sales Manager, eMAG
	13:15-13:30 Logistyka e-commerce – sprzedaż i dostawy na rynku -----------------------rumuńskim - Szymon Wcisło, CEO, Crosswin
	13:30-14:30 Indywidualne konsultacje i lunch networkingowy

	ORGANIZATORZY
	PARTNERZY
	Prelegenci
	Adrian Bystrek, Sales Manager, eMAG Marketplace
	Alexandru Vizireanu, Sales Director Marketplace
	Romania, Hungary, Bulgaria, eMAG Marketplace
	Szymon Wcisło, CEO, Crosswin


	ORGANIZATORZY
	PARTNERZY

